
Un logiciel automatisé pour la
gestion des revenus



AGENDA

01.

02.

PRÉSENTATION

POURQUOI UN RMS?

Un aperçu de l'historique de Rate Yield

03. LES AVANTAGES DE RATE YIELD

Et pourquoi Rate Yield?

Améliorer vos profits avec confiance, systématiquement



INTRODUCTION

Un résumé de l'historique Rate Yield

01.



L'HISTOIRE DE RATE YIELD
Rate Yield a été fondé en 2019 par Marc Bertrand, consultant en Revenue Management
possédant plus de 30 ans d'expérience dans le domaine. Marc dirige son cabinet-conseil
en gestion des revenus depuis 2014 et c’est suite à la demande de plusieurs clients qui
souhaitaient intégrer un processus d’automatisation des prix qu’il entreprend de créer un
logiciel intelligent d’optimisation des revenus. Avec le cumul de son expérience avec les
grandes bannières, il a été en mesure de développer un RMS performant et flexible qui
s’adapte à tous types d’hôtels.

Depuis sa création, Rate Yield est en continuelle évolution afin d’offrir un environnement
des plus complets. D’ailleurs, la majorité des nouveautés émergent suite à des demandes
en provenance des clients peu importe la grandeur de l’établissement. 

La mission de Rate Yield est d’offrir une tarification compétitive et accessible à tous. Nous
sommes très fiers de la qualité du produit vis-à-vis les frais d’adhésion qui sont très
abordables.



Rate Yield - premiers clients
Connexion API développée avec Hotello by
Mingus PMS

2019
2021

2022
2023

Connectivité API développée avec WebRez
Pro PMS

Connexion API développée avec Opera Cloud
(Oracle)
Expansion aux États-Unis
Début du développement des connexions API avec
Maestro, Cloudbeds, Reservit & Siteminder

 100% Cloud  Q1

HISTORIQUE RATE YIELD



POURQUOI UN RMS?
Et pourquoi Rate Yield?
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FONCTIONNEMENT
Taux d'occupation

TMJ (ADR)
Revenus
RevPAR
Cadence

Historique

Configuration
Stratégies de vente
Élasticité des Prix

Seuils, limites & différentiels

Tarification des concurrents
Pondération des concurrents

Concurrents par saison
 Prix médian "Benchmark"

Budget
Objectifs de croissance

ICP (KPI)
Objectifs des parts de marchés

Données 
PMS

Données 
du marché

IA Objectifs



Performance actuelle Projections avec l'intégration d'un RMS

Chambres disponibles 100 Chambres disponibles 100

Occupation annuelle 65% Occupation annuelle 65%

Tarif moyen annuel $175 Tarif moyen annuel $183.75

Revenue annuel (hébergement) $4,151,875 Revenue annuel (hébergement) $4,359,469

REVPAR annuel $113.75 REVPAR annuel $119.44

Ratio GOP 20% Ratio GOP 23%

GOP estimé $830,375 GOP estimé $1,012,049

Impact sur les revenus 5%

Projections des profits supplémentaires $181,674

L'IMPACT SUR LES PROFITS
Standard de l'industrie 5%-20%



 Rate Yield nous a permis d’identifier notre ensemble concurrentiel et de paramétrer tous les différents algorithmes tel que nous souhaitions. 
Une fois la stratégie en place, le robot a pris le relais, mais on a toujours l'impression d'être aux commandes. Et surtout, le support est

fantastique !
 

-Manoir D'Auteuil, 33 chambres

TÉMOIGNAGE

 Après une fermeture temporaire de plus de deux années consécutives en raison de la pandémie, le logiciel «Rate Yield» nous a grandement
aidé et nous a permis de rapidement reprendre nos parts de marché avec l’optimisation intelligente de notre tarification en ligne et ce, sans

données historiques. Nous sommes ravis de poursuivre avec cette solution et anticipons à nouveau une excellente année due en grande
partie à cette belle technologie. 

Merci Rate Yield!
 

-LHotel Montréal, 56 chambres

Que ce soit en basse ou en haute saison, Rate Yield fait ce qu'il faut pour augmenter ma part de marché et garder mon hôtel plein en tout
temps et ce, avec une hausse tarifaire de 20% en moyenne. 

 
-Auberge les Bons Matins, 17 chambres



LES AVANTAGES
DE RATE YIELD

Améliorez vos profits avec
confiance, systématiquement
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AMÉLIOREZ VOS PROFITS

Prix ajustés en
fonction du marché

et de votre
performance

Pondération des
compétiteurs par

jour de semaine,  par
saison, etc.

Manipulez vos
stratégies par fenêtre

de réservations

Optimisez les
différentiels des

catégories
d'hébergement

Évitez une approche
biaisé et reposez-

vous sur l'IA pour les
analyses et les

conclusions

Stratégie progressive
en fonction de votre

occupation



Paramétrez vos 
 seuils tarifaires par

jour et par saison

AVEC CONFIANCE

Gardez un oeil sur la
performance par

rapport à vos
objectifs budgétaires

Exécutez des
analyses de

déplacement sur des
soumissions de

groupes

Contrôlez l'influence
de vos concurrents

sur l'IA

Un support à votre
disposition en tout

temps

Remplacez les tarifs
d'un jour, si
nécessaire



SYSTÉMATIQUEMENT
Vos prix sont ajustés

en temps réel
directement sur
votre système
d'exploitation

Les tarifs sont
chargés pour une

fenêtre de 365 jours

Veille concurrentielle
intégrée

Consultez nos
Revenue Managers

pour faire vos
réglages

Des rapports
quotidiens livrés à

votre courriel

Intégrez votre budget
et vos prévisions



MERCI!
Vous avez des questions?

1-877-676-2505
sales@rateyield.com

www.rateyield.com


