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INTRODUCTION

Rate Yield RMS, basé a Montréal au Canada a été concgu par des
consultants cheveronnés en gestion des revenus, pour s‘adapter
aux besoins uniques a chaque hétel de leur portfolio. Ainsi, le
processus robuste de configuration permet a tous les clients de
Rate Yield de développer un algorithme qui incarne leur culture
d’'entreprise.

Rate Yield s'integre a de nombreux PMS et Channel Managers, et
est toujours ouvert a de nouvelles intégrations.
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L'INTEGRATION

La technologie de
sourcage des tarifs
exclusive de Rate Yield
permet un marché
concurrentiel avec de
multiples mises a jour tout
au long de la journée. La
compétition pondérée,
définie avec vous, cérera le
tarif de référence.

Votre position sur le
marché par rapport au
tarif de référence, votre
taux d’'occupation, votre

saisonnalité ainsi que los
tendances de fenétres de
réservation serviront de
base pour que les
stratégies vous
positionnent de faon
compétitive pour 365 jours
par an.

LES TYPES DE
CHAMBRES

Gérez de fagcon dynamique
les différenciels entre les
types de chambres afin de
maximiser les revenus de
toutes les catégories de
I'notel. Réduisez le nombre
de surclassements gratuits
en vous assurant que la
bonne chambre soit
toujours vendue au bon
tarif, au bon client, au bon
moment.




L\

LA GESTION AU JOUR
LE JOUR

LES TARIFS
LES RESTRICTIONS B LES AJUSTEMENTS SECONDAIRES

Gérez vos restrictions de De multiples options Gérez de fagcon dynamique
durée de séjour et autres d’'ajustements sont les écarts entre deux plans
au niveau de la propriété disponibles lorsqu’une tarifaires afin d’oiptimiser
directement dans Le Yield. intervention humaine est différents cannauz de
nécessaire. réservation.

Rate Yield a été concu pour faire 98% du travail, mais l'intelligence humaine est
totalement indispensable lorsqu’il s‘agit de former I'lA. Notre objectif est de donner a

ces humains les outils dont ils ont besoin.
- Marc Bertrand, Président




N
M LES ALERTES

Déterminez des alertes par

“\/E courriel pour les fluctuations de

LE MODULE EVENEMENTS our es fluctuations de
d’occpuation qui sortent de

Réalisez vos anal 3placements T
éalisez vos analyses de déplac 'ordinaire.

en gquelques secondes grace a notre

module d'événements. LES RAPPORTS
AN TARlFICATlON DU Notre Calendrier interactif, nos

’ tablaux de bords, nos rapports
MARCH E exportables et nos rapports
programmeés fournissent un panel

Consultez les tarifs de votre compétition p .
complet d’informations.

ainsi que vos propres tarifs sur différents
cannaux grace a notre page d'intégrité
tarifaire.
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UNE ETUDE DE CAS POUR LA VILLE DE

QUEBEC*

RevPAR Growth Quebec City Market vs Rate Yield Clients

B Cuebec City Market | Rate Yield Clients
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38% VS 9%

Croissance du RevPAR des clients de
Rate Yield par rapport au marché
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Retour sur investissement constaté
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32% VS 3%

Croissance du taux d’occupation pour

-20.00% les clients de Rate Yield compareé au
& i o 2 2 @ @ A A o N o £
S 3 = ) 0 0 D W » o D L
: P T
]
k FevPAR Growth

Les données de marché utilisées pour calculer la référence proviennent de Costar Hospitality Data (STR).
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UNE ETUDE DE CAS POUR LA VILLE DE

32% VS 18%

Croissance du TMJ des clients de
Rate Yield par rapport au marché

+$10.98

Les clients de Rate Yield témoignent
d'un RevPAR supérieur de 10.98% a
celui du marche

81% VS 79%

Croissance du RevPAR des clients de
Rate Yield comparé au marché

*Market Data used to calculate the benchmark is from Costar Hospitality Data (STR)
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CE QUEN
DISENT
LES

CLIENTS

FRANCOIS RIOUX, PROPRIETAIRE DES HOTELS RIOTEL

Rate Yield est un précieux logiciel d’'optimisation des revenus qui nous permet d’augmenter
et maximiser le plein potentiel des revenus de la chaine Ribtel. Dans un marché comme celui
de la Gaspésie ou la plupart des établissements sont saisonniers et ou la tarification
dynamique n’en est qu’a ses débuts, Rate Yield a permis a nos hétels d’éviter toute forme de
tarification biaisée relevant des sentiments et d’‘augmenter nos revenus au-dela de nos
espérances.

CHRIS CHAN-PIU, DIRECTEUR VENTES ET MARKETING POUR THE
LAUNDRY ROOMS

Nous collaborons avec I'équipe de Rate Yield depuis septembre 2023 et notre expérience a
été spectaculaire! L'équipe de Rate Yield a de loin dépassé toutes nos attentes et a su faire
de cette collaboration un succes. lIs sont disponibles en tout temps avec I'attitude “rien n'est
impossible”.

Alors que nous nous efforgons d’offrir un service exceptionnel a nos invités, il est plus que
plaisant d‘avoir un partenaire qui nous soutient dans les coulisses avec les mémes
philosophies et pratiques. Un gros merci a Marc et I'équipe de Rate Yield!

LINDA LAFOLLETTE-CROSS, PROPRIETAIRE DES MANOIR
D'AUTEUIL & MANGO SUNSET B&B

Rate Yield permet a I'hétel de déterminer son ensemble de compétiteurs et configurer
I'algorithme en fonction des principes de I'établissement. Une fois la stratégie en place, le
robot prend le relais mais nous sommes toujours au commandes. Et surtout, le support est
fantastique!



“Les gérants d’hotels indépendants savent que chaque dollar
compte, et Rate Yield a été rentabilisé presque
immédiatement. Je consacre maintenant mes journées a
optimiser la valeur de notre offre plutét qu’a surveiller et
mettre a jour mes tarifs. Rate Yield est devenu un bras droit
de confiance dans notre stratégie de gestion des revenus.”

Paul lelovcich

Directeur de la performance pour
Epik Collection

EPIK
COLLECTION
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TABLEAU DE TARIFS

Frais d'intégration unique de $1,500

SELECT PREMIUM

Limite de 5 compétiteurs Limite de 10 compétiteurs
Limite de 3 utilisateurs Limite de 5 utilisateurs
Limite de 1 environnement Limite de 3 environnements
Alertes Incluses
Module d'événements inclus

$5/chambre par $7/chambre par
mois mois

*Sous réserve a des minimums mensuels
**Sous réserve d'accessibilité des tarifs sur votre cannal de réservations

ELITE

Compétiteurs illimités
Utilisateurs illimités
Nombre d'environnements
illimité
Alertes Incluses
Module d'événements inclus
Rapport Intégrité tarifaire
Incluse**

$10/chambre
par mois




sales@rateyield.com
www.rateyield.com




	Améliorez vos profits, point final!
	01.
	02.
	03.
	04.
	AGENDA
	INTRODUCTION
	02.
	VUE D’ENSEMBLE DU PRODUIT
	L’INTÉGRATION
	LES COMPÉTITEURS
	LES STRATÉGIES
	LES TYPES DE CHAMBRES

	LA GESTION AU JOUR LE JOUR
	LES RESTRICTIONS
	LES AJUSTEMENTS
	LES TARIFS SECONDAIRES
	Rate Yield a été conçu pour faire 98% du travail, mais l’intelligence humaine est totalement indispensable lorsqu’il s’agit de former l’IA. Notre objectif est de donner à ces humains les outils dont ils ont besoin.
	- Marc Bertrand, Président


	LE MODULE ÉVÉNEMENTS
	LES ALERTES
	LES RAPPORTS
	LA TARIFICATION DU MARCHÉ
	03.
	ÉTUDES DE CAS ET COMMENTAIRES CLIENTS
	38% VS 9%
	Croissance du RevPAR des clients de Rate Yield par rapport au marché

	112 : 1
	Retour sur investissement constaté par les clients de Rate Yield sur le marché

	32% VS 3%
	Croissance du taux d’occupation pour les clients de Rate Yield comparé au marché


	UNE ÉTUDE DE CAS POUR LA VILLE DE QUÉBEC*
	32% VS 18%
	Croissance du TMJ des clients de Rate Yield par rapport au marché

	+$10.98
	Les clients de Rate Yield témoignent d’un RevPAR supérieur de 10.98$ à  celui du marché

	81% VS 79%
	Croissance du RevPAR des clients de Rate Yield comparé au marché


	UNE ÉTUDE DE CAS POUR LA VILLE DE MONTRÉAL
	CE QU’EN DISENT LES CLIENTS
	FRANÇOIS RIOUX, PROPRIÉTAIRE DES HÔTELS RIOTEL
	Rate Yield est un précieux logiciel d’optimisation des revenus qui nous permet d’augmenter et maximiser le plein potentiel des revenus de la chaîne Riôtel. Dans un marché comme celui de la Gaspésie où la plupart des établissements sont saisonniers et où la tarification dynamique n’en est qu’à ses débuts, Rate Yield a permis à nos hôtels d’éviter toute forme de tarification biaisée relevant des sentiments et d’augmenter nos revenus au-delà de nos espérances.

	CHRIS CHAN-PIU, DIRECTEUR VENTES ET MARKETING POUR THE LAUNDRY ROOMS
	Nous collaborons avec l'équipe de Rate Yield depuis septembre 2023 et notre expérience a été spectaculaire! L’équipe de Rate Yield a de loin dépassé toutes nos attentes et a su faire de cette collaboration un succès. Ils sont disponibles en tout temps avec l’attitude “rien n’est impossible”.

	LINDA LAFOLLETTE-CROSS, PROPRIÉTAIRE DES MANOIR D’AUTEUIL & MANGO SUNSET B&B
	Rate Yield permet à l’hôtel de déterminer son ensemble de compétiteurs et configurer l’algorithme en fonction des principes de l’établissement. Une fois la stratégie en place, le robot prend le relais mais nous sommes toujours au commandes. Et surtout, le support est fantastique!


	Paul Ielovcich
	04.
	TARIFICATION
	TABLEAU DE TARIFS
	Frais d’intégration unique de $1,500
	SELECT
	PREMIUM
	ELITE
	Limite de 5 compétiteurs
	Limite de 3 utilisateurs
	Limite de 1 environnement

	$5/chambre par mois
	Limite de 10 compétiteurs
	Limite de 5 utilisateurs
	Limite de 3 environnements
	Alertes Incluses
	Module d’événements inclus

	$7/chambre par mois
	Compétiteurs illimités
	Utilisateurs illimités
	Nombre d’environnements illimité
	Alertes Incluses
	Module d’événements inclus
	Rapport Intégrité tarifaire Incluse**

	$10/chambre par mois

	MERCI!

